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LES COMMERCES
A LIMEIL-BREVANNES

imeil-Brévannes
se doit de proté-

ger ses commer-
ces, ses artisans et ses en-
treprises. De grands pro-
jets vont voir le jour bien-
tot. Cela représente un
apport de population im-
portant pour la ville, pour
ses quartiers et aussi pour
ses commercants. Il est
nécessaire de développer
Poffre aupres de ces nou-
veaux habitants, mais aussi
d’accompagner le profes-
sionnel pour le mettre en
valeur et lui donner les
moyens de communiquet,
d’animer et de faire
connaitre son « savoir-
faire » Il est primordial de
faire évoluer les réflexes
d’achats sur les commerces
locaux. Conscient de l'ur-
gence et de 'importance
de cela, la Municipalité
met en place une politique
commerciale de facon,a

proposer aux commet-
cants et artisans de la Ville
un plan d’action. Cela
passe par la mise en place
d’un certain nombre d’ou-
tils nécessaires a une meil-
leure connaissance du tissu
économique mais aussi par
la réalisation d’actions en-
visagées a court terme et a
moyen terme. Cette pre-
micre lettre que nous vous
présentons est la votre.
Nous sommes convaincu

que nous ne réussirons que
si nous agissons ensemble.
Nous vous présentons, ici,
les grandes lignes de cette
politique de développement
commercial .Nous vous pro-
posons un certain nombre
de pistes. Mais surtout nous
nous mettons a votre dispo-
sition pour réussir ensemble
a doter Limeil-Brévannes
d’un véritable « cceur de
Ville » .

LIMEIL- BREVANNES EN CHIFFRES

* 17 650 habitants sur 693 hectares
e En 15 ans la population aura augmenté de 25% pour atteindre 20 000 habitants.

® 55% des actifs Brévannais travaillent a Paris ou dans le Val de Marne..

* 7% des emplois sont du secteur « commerce » (2 fois moins que les villes voisines)

e 820 personnes sont sans emploi

e 425 entreprises dont seulement 6% de plus de 10 salariés.

* 44 entreprises créées a Limeil Brévannes en 2004

¢ 109 commerces sont référencés sur la Ville
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POUR ETRE MIEUX REFERENCE...

Un référencement précis
de Iexistant en matiére de
commerces, artisans et
services sur la ville de
Limeil est la premiére
chose a réaliser. Un croi-
sement des données va
étre effectué. Un plan
précis d’implantation sera
également établi. Pour
confirmer cela, un arpen-
tage sera régulicrement
effectué. Pour que les
données restent dynami-

ques, un contact régulier
sera mis en place soit par
courrier soit par I'intermé-
diaire d’une lettre techni-
que réguliére soit au tra-
vers de différentes mani-
festations.

Un accueil de chaque
commercant, artisan et
entrepreneur pourra étre
réalisé.

Une fiche technique de
Pentreprise ou du com-
merce sera rédigée et ré-
ouliérement mise a jout.

Au travers du site internet
de la ville, une rubrique
commerce, artisanat et
services sera mise en place
et permettra d’offrir un
répertoire ainsi qu’une
information compléte sur
le potentiel de la Ville en
terme de commerce et
d’artisanat..

Vous serez contacté pour
mettre a jour votre fiche
de présentation, si vous
en étes d’accord.

« Ku ACtiVC »

LA MAISON DU COMMERCANT
DE L’ARTISAN ET DES SERVICES

Pour remplir ses missions
d’accueil, d’échange,de
soutien et d’accompagne-
ment des professionnels
locaux, la maison du com-
mercant et de Partisan
doit étre située au cceur
du centre ville.

Elle peut étre définie
comme un outil original
du type : « pépinicre d’ac-
tivité commerciale ».

Cet espace doit étre « la
vitrine» de ce que la ville
souhaite développer dans
le cadre de sa politique
commerciale. Par ailleurs,
point central, il est simple
d’acces et donc facilement
fréquentable.

Ouvert a tous, des perma-
nences seront tenues au
moins deux fois par se-
maine par les acteurs éco-
nomiques. Ces permanen-
ces comptables, juridi-
ques, consulaires seront
tenues pour apporter aux
commercants, aux artisans
mais aussi aux candidats a
I'implantation ,les sou-
tiens et services dont ils
ont besoins.

Un accompagnement et
un suivi des jeunes com-
mercants ou artisans ins-
tallés pourra, a leur de-
mande, étre effectué de
facon a les faire bénéficier
de I'ensemble des aides et
soutiens a leur disposi-
tion.

Ce lieu accueillera régulie-
rement une permanence
du Maire ou d’Elus pour
répondre aux attentes et
interrogations des profes-
sionnels.

RENCONTRES ET
ECHANGES.

la ville met a disposition
une coque commerciale.
Cette coque fait 'objet
d’une réhabilitation rapide
et devient la référence en
terme de développement
commercial.

Un programme d’occupa-
tion de cet espace sera
présenté dés le lancement.
Une action d’information
sera lancée pour ren-
contrer les commergants
et présenter les projets

LES ACTIONS

Avec le concours des
commercants et artisans
de la Ville et en partena-
riat avec la Communauté
d’Agglomération, le
Conseil Général, la Cham-
bre de Commerce et la
Chambre des Métiers, des
actions d’animations et
d’information seront mise
en place. Parmi les thémes
et actions proposés:

- aides a la reprise, créa-
tion, financement des
commerces ou activités.

- aide a I'implantation.

- mutualisation des
moyens par la mise a dis-
position de certains outils
et équipements.
-animation du réseau de
partenaires : organisation
et programmation des
réunions avec les réseaux
- mise en place d’actions
de promotions et d’ani-
mations commerciales ...

Nous soubaitons
créerun lieu de
rencontres,
d’écﬁangcs ou
commer¢ants,
artisans,
cntrcpﬂﬁscs
/oourront trouver
soutien, conseils,
informations,

animations.

La future maison du commergant
de Partisan et des services



